事業計画書

Ⅰ．会社概要

1． 会社名は決まりましたか？カタカナにするかアルファベットにするか、「・（中点

」を入れるかなどを考えましたか？

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

2． 本店の所在地は決まりましたか？自宅で始めるのですか？それとも事務所を借りてスタートするのですか？

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

3． 設立予定日は決まりましたか？日取りにこだわりがある場合（大安や誕生日など）は、考慮していますか？

平成　　　　年　　　　　月　　　　　日

（選んだ理由）

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　
４．事業年度はいつからいつにするか決めましたか？消費税の免税期間が長く取れるように決めましたか？

　　　　　月　　　　　日　～　　　　　　月　　　　　日

５．資本金はいくらにするか決めましたか？１０００万円を超えると消費税の免税が受けられないことを考慮して決めていますか？

　　　　　　　　　　　円

６．設立当初の株主を誰にするか決めましたか？家族以外の人に出資してもらう場合は、株主の権利が生じることを確認していますか？

①　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　株

②　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　株

③　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　株

④　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　株

７．設立当初の役員は誰にするか決めましたか？（発起人の決定）

①　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

②　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

③　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

④　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

1． 事業目的は何ですか？将来手がけたい事業も入っていますか？

①　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

②　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

③　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

④　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

⑤　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

⑥　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

⑦　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

⑧　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

⑨　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

⑩　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

Ⅱ．事業内容

1． これから始める事業を簡潔に言うと何ですか？他人に説明するつもりで書いてください。

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

2． その事業は、従来の商品やサービスと比べてどんなところが新しいのですか？また新しさがない場合は、何をセールスポイントにしますか？

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

3． ライバルとなる会社（個人）はどこですか？

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

4． その事業はライバル他社に比較してどこが勝っているのですか？どこが負けていますか？

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

5． その事業はどんな顧客層をターゲットにしているのですか？法人ですか？個人ですか？どの地域の人（会社）ですか？どんな特性やニーズを持っている人（会社）ですか？

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

6． その商品（サービス）は「誰に」「どのくらいの価格」で売れそうですか。入金の条件はどうなってますか？（売上のシュミレーション）

	誰に
	いくらで
	入金条件他

	
	
	

	
	
	

	
	
	


7． その商品はどのような販売経路で売るのですか？店舗ですか？ネットですか？携帯ですか？

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

8． 店舗で販売する場合、出店費用は全部でどれくらいかかりますか？

　　　　　　　　　　　　　　　　円

9． その出店費用はどうやって捻出するのですか？

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

１０．店舗の立地は人通りが多いですか？目立つ場所にありますか？売る商品の顧客層とマッチした立地ですか？同業の繁盛店と比較してどんなところが違いますか？

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

１１．商品はどこからいくらで仕入れますか？そのサービスはどこにいくらで外注を出しますか？支払いの条件は？（売上原価のシュミレーション）

	どこから
	いくらで
	支払い条件他

	
	
	

	
	
	

	
	
	


１２．集客はどのようにして行うのですか？既存ルートですか？ネットですか？携帯電話ですか？紹介ですか？人海戦術ですか？ＤＭですか？

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

１３．それらの集客はどれくらいの経費がかかりますか？（広告費シュミレーション）

　　　　　　　　　　　　　　　円

１４．当初から従業員を雇いますか？雇う場合はどのような人を希望しますか？何人くらい必要ですか？給料をいくらくらい支払う予定ですか？どうやって求人をしますか？

（どんな人）　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

（何人）　　　　　　　　　　　人

（給料）　　　　　　　　　　　円

（求人方法）　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

１５．家賃は発生しますか？発生する場合１ヶ月でどれくらいかかりますか？（販売管理費シュミレーション）

　　　　　　　　　　　　　　　円

１６．消耗品費は開業時にどれくらいかかりますか？その後は１ヶ月どれくらいかかりますか？（販売管理費シュミレーション）

（開業時）　　　　　　　　　　　　　　円

（その後）　　　　　　　　　　　　　　円

１７．水道光熱費は１ヶ月どれくらいかかりますか？（販売管理費シュミレーション）

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　円

１８．通信費は１ヶ月どれくらいかかりますか？（販売管理費シュミレーション）

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　円

１９．その他に毎月発生しそうな経費は何がありますか？それはだいたいどれくらいかかりそうですか？（販売管理費シュミレーション）

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　円

２０．利益計画表を作成してください。
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２１．資金繰り表を作成してください。

	　
	　
	月
	月
	月
	月

	　
	月初の現金+預金
	　
	　
	　
	　

	入金
	①現金での売上金
	　
	　
	　
	　

	
	②通帳に入る売上金
	　
	　
	　
	　

	
	③その他の入金
	　
	　
	　
	　

	
	④　①～③の合計
	　
	　
	　
	　

	出金
	⑤仕入れ代金の支払い
	　
	　
	　
	　

	
	⑥外注費の支払い
	　
	　
	　
	　

	
	⑦人件費の支払い
	　
	　
	　
	　

	
	⑧家賃の支払い
	　
	　
	　
	　

	
	⑨消耗品費の支払い
	　
	　
	　
	　

	
	⑩水道光熱費の支払い
	　
	　
	　
	　

	
	⑪広告費の支払い
	　
	　
	　
	　

	
	⑫通信費の支払い
	　
	　
	　
	　

	
	⑬借入金の返済
	　
	　
	　
	　

	
	⑭その他の支払い
	　
	　
	　
	　

	
	⑮　⑤～⑭の合計
	　
	　
	　
	　

	　
	月末の現金+預金（月初+④-⑮）
	　
	　
	　
	　


２２．市場は大きいですか？これから伸びていく市場ですか？衰退市場ですか？（市場分析）

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

２３．市場のニーズは今後どのようになっていくと思いますか？自社の製品（サービス）と市場の方向性は一致していますか？

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

２４．培ったノウハウや技術を応用ができそうな分野はありませんか？

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

２５．これらの計画に変更が発生するリスクはどこにありますか？

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

２６．いつから売り始めますか？

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

２７．そのためにはいつまでに何をしておかなければいけませんか？

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

２８．これら以外で今不安に思っていることをすべて書き出してください。それらは考えて解決する問題ですか？それとも今は解決しない問題ですか？

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

２９．家族の理解を得ていますか？独立による経済的な変化、家族と過ごす時間の変化を理解してもらっていますか？独立後に苦しくなったとき、精神面・経済面で支えてくれるのは家族です。

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

３０．何があっても事業をやりとおす決意ができていますか？
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